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Conny Lüke 

Unternehmensberatung

Inh.: Konrad Lüke            02/2022

Bankkaufmann/Unternehmensberater/Manager

Ansprechpartner in allen Fragen der 

Unternehmensführung

Büro-Tel.: 02864 – 7640, Mobil: 0171 - 7201650 

Fax: 02864 – 883872

E-Mail: k.lueke@t-online.de, Internet: www.cl-ub.de

mailto:k.lueke@t-online.de
http://www.cl-ub.de/
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Ausbildung/Werdegang

• Grundschule 

• Gymnasium

• Höhere Handelsschule

• Banklehre

• Ausbildung zum 
Controller b. Nestlé

• Nebenberuflich:

IT u. EDV, MA-Führung, 
Ausbilder, U.-Strategie, 
G.L.-Technik, Rating-
Advisor

• Banklehre  u. - praxis

• Controller Industrie (Nestle u. 

Unilever)

• GF-Assistent Industrie

• Kaufm. Leiter Fertighausherst.

• Geschäftsführer, diverse  

• Aufsichtsrat, diverse

• Unternehmensberater seit

1988, selbstständig ab 1998
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Tätigkeiten in Branchen:

• Industrie

- TK-Kost - Lebensmittel

-Textilien

- Fertighausbau   

- Fleischwaren

• Sonstige

- Baustoffhandel/Bauträger

- Internationale Spedition

- Bank/Finanzierung

- Beteiligungsgesellschaften 

- Personalverleih/-vermittler

- Unternehmensberatung

- Sanierungsberatung

- Insolvenzverfahren 

begleiten
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Mitgliedschaften/Netzwerke

• Mitgliedschaften

• FUB e. V., Münster(Verein 

ist aufgelöst)

• NIW – Netzwerk, Bonn

• MarketingGemeinschaft

Reken, (nur örtliche Bedeutung)

• Netzwerke

• WFG für BOR  u. COE

• Netzwerk Westmstld. 

• VR-Bank WM

• Sparkassen WM u. BOH

• Dt. u. National- Bank

• Div. Crowd. - Finanzierer

• BAFA- u. KFW - Berater
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Kooperationspartner

• Hetkamp GmbH, Borken: EDV-Systeme, Buchhaltung Varial u. 

Corporate Planner,

• Lechtenberg GmbH & Co KG, Ahaus: Versicherungsmakler,

• Gastro-Immobilien Waldner, Heiden: Gastronomievermittlungen,

• Ihre Lotsen 4.0 - SCM Concept GBR, Ahlen: Management- u. 

Systemberatung,

• Amexus Informationstechnik GmbH, Ahaus, It – u. EDV –

Systeme u. Digitalisierung, 

• Praemium GmbH, Bocholt: Mehr Netto vom Brutto: 
Nettolohnoptimierung,

• Beraterkollegen des ehemaligen Vereins: FUB – Beraterforum 

mit unterschiedlichen Beraterprofilen.

• NIW – Netzwerk integrative Wirtschaftsförderung, Bonn: 
Kommunale Wirtschaftsförderung und Unternehmerschule
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Beratungsangebot
• Ansprechpartner in allen Fragen der Unternehmens-

führung, Schwerpunkt: Betriebswirtschaft u. Finanzen,

• Vorbereiten und moderieren von Banken- und 
Kreditverhandlungen aller Art,

• Businesspläne erstellen incl. Planrechnungen, 

• Vorbereiten und erläutern von Verträgen aller Art, 
(keine Rechtsberatung),

• Finanzen managen/Kapital beschaffen, 
(nicht als Makler, Kontakt herstellen, begleiten, unterstützen)

• Interim Management/Management auf Zeit

• Sanierungsberatung und Krisenmanagement



Beispiele von Beratungen

• Beratung/Coaching junger Unternehmen lt. BAFA -

Förderprogramm

• Allgemeine betriebswirtschaftliche Beratung, lt. 

BAFA  - Förderprogramm, 

• Unternehmen in wirtschaftlichen Schwierigkeiten lt. 

BAFA - Förderprogramm

• Potentialberatung zur Stärkung der Wettbewerbs-

fähigkeit

• Freie Beratung (o. Förderung) und Interim 

Management
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FUB – Forum unabhängige Berater e. V., 

Münster (Verein i. L.)

• Beraternetzwerk im Bezirk der IHK, Mstr.

• Verein FUB befindet sich in Liquidation, die 

(ehemaligen) 15  Mitglieder arbeiten „locker“ 

zusammen

• Neue Beraterkollegen sind in der Gruppe 

willkommen

• Kontakt:  Ehemaliger Vorsitzender und jetzt 

Liquidator:  Malte Linder, Tel. :0173 –

7209539 und Liquidator K. Lüke
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NIW – Netzwerk: Unternehmerschule

Initiator: Peter Müller, Bonn

• Schulungsinhalte:

• Modul 1: Führungsfähigkeit         3 Tage

• Modul 2: Leistungsfähigkeit 3 Tage

• Modul 3: Wettbewerbsfähigkeit   4 Tage
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Modul 1 Führungsfähigkeit

• Führungs- u. Entscheidungshilfen

• Personalplanung und Personalführung

• Selbstmanagement
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Modul 2: Leistungsfähigkeit

• Planungsrechnungen wie:  Umsatz, Personal, 

Kosten, Ergebnis, Liquidität

• Soll- Ist- Vergleiche, Abweichung - Analysen

• Kennzahlen und Frühwarnsysteme

• Vor- und Nachkalkulationen

• Investitionsplanung und –finanzierung
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Modul 3: Wettbewerbsfähigkeit

• Markt und Wettbewerb

• Marketing

• Vertrieb und Verkauf

• Kundengewinnung und Kundenbindung

• Corporate Identity

• Öffentlichkeitsarbeit

• Zusammenarbeit mit Externen/netzwerken
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Zielgruppen

• „gestandene“  Unternehmer, die sich über 

Unternehmensführung auf dem laufenden halten und 

sich  verbessern möchten, 

• Inhaber u. Geschäftsführungen mittelständischer 

Unternehmen, die Defizite in Unternehmensführung in 

verschiedenen Bereichen reduzieren wollen,

• Jungunternehmer,

• Existenzgründer,

• Künftige Unternehmer/Übernehmer b. Nachfolge.
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Organisationsform u. Kosten

• 10 Schultage auf 10 Monate verteilt, jeweils 

Samstags

• Die Dozenten sind erfahrene Unternehmensberater

• 1 Schulungstag geht von 9.00 bis 16.00 Uhr

• Incl. Kaffee- u. Mittagspausen (Kosten enthalten)

• Kompaktlehrgänge sind möglich

• Branchenbezogene Abendschule ist möglich

• 1.850,00 Euro netto für 10 Schulungstage (185,00 

p. T.)

• Einzelne Module sind buchbar
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Weitere Informationen und

Kontakt

• Internet: www.cl-ub.de ww.cl-ub.de

• direkt bei: 

• Conny Lüke Unternehmenberatung

• Buchenstr. 18, 48734 Reken

• Tel. 02864 – 7640 u. 0171 – 7201650

• E  - Mail: k.lueke@t-online.de

• Danke für Ihre Aufmerksamkeit

http://www.cl-ub.de/

