


VON DER IDEE 
ZUR KOOPERATION



KOOPERATION MIT
EINEM STARTUP

Bereitschaft
Ängste
Verständnis

Potentiale der 
Digitalisierung



DIE GRUNDIDEE VON
INTAB PRO

Bestellvorschläge müssen
nachvollziehbar sein

Es muss in jeden
Bestellprozess passen

Jeder muss es bedienen
können



JEDER MUSS ES BEDIENEN KÖNNEN

Einfach über das Internet erreichbar

Grafische Darstellung von Absätzen und Prognosen

Oberfläche zusammen mit Bäckereien entwickelt





ES MUSS IN JEDEN BESTELLPROZESS PASSEN

Universelle Schnittstelle zur Kasse und Warenwirtschaft

Bestellschritte, Touren, Zielretoure…

Bestand und mehrtägiger Verkauf



BESTELLVORSCHLÄGE MÜSSEN 
NACHVOLLZIEHBAR SEIN

Simulation der Vergangenheit

Berechnung und Darstellung von Einflüssen

Werbeaktionen und Veranstaltungen





EINFÜHRUNG
INS UNTERNEHMEN

Kommunikation

Unterstützung und
Schulung

Aufklärung



PRAXISBEISPIEL

Warengruppe Brot (15 Brote)

Dauer: 1 Monat

Vergleich herkömmliche
Planung mit durch Intab Pro
unterstütztem Planer

Retourquote: 19,42 % ↘ 16,85 %

Verkaufte Brote: ↗ 11,7 %

Umsatz: ↗ 887,26 €

Gewinn: ↗ 588,90 €

ERGEBNISSE
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Kosten für Intab Pro: 50,00 €



www.intab.pro


