
Fotoprotokoll	
  	
  Workshop	
  EFA	
  Berater	
  am	
  22.10.15	
  in	
  
Wuppertal	
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Teilnehmer:	
  

Ma=hias	
  Graf	
   EFA	
  NRW	
  

Dr.	
  Nicole	
  Freiberger	
   EFA	
  NRW	
  

Andre	
  Fastenrath	
   Dipl.	
  Ing.	
  A.	
  
Fastenrath	
  

Alexander	
  Kluempers	
   Durch	
  Denken	
  Vorne	
  
consult	
  gmbh	
  

Dr.	
  Jürgen	
  Schiermeyer	
   pm	
  schiermeyer	
  

Peter	
  Maczey	
   TÜV	
  Rheinland	
  

Selim	
  Kirchhoffer	
   TÜV	
  Rheinland	
  

Ma=hias	
  Gölitz	
   goelitzdesign	
  

	
  
ModeraTon:	
  	
  
Ina	
  Ro=mann	
  

	
  
Ro=mann	
  +	
  Partner	
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Erwartungsabfrage	
  /AbschriZ	
  

Welche	
  Erwartungen	
  haben	
  Sie	
  an	
  den	
  heutigen	
  
Workshop?	
  

Was	
  sollte	
  bis	
  heute,	
  18.00	
  Uhr,	
  
passieren,	
  damit	
  Sie	
  den	
  Workshop	
  
zufrieden	
  verlassen?	
  

Austausch:	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Input	
  
Wie	
  präsent	
  kann/soll	
  EFA	
  sein?	
  
-­‐Koordinator?	
  
-­‐Katalysator?	
  
-­‐Fachpartner?	
  

Konkrete	
  Arbeitspakete	
  „ins	
  Tun	
  
kommen“	
  

Konstruktive	
  Vernetzung	
  mit	
  anderen	
  Beratern	
   Das	
  sichere	
  Gefühl,	
  dass	
  die	
  Ideen	
  
umgesetzt	
  werden!	
  

Netzwerk	
  verbessern	
   EFA-­‐	
  und	
  AHA-­‐	
  Erlebnisse	
  

Neuen	
  Input	
  für	
  die	
  EFA	
  zur	
  Kundenaquise	
   Erfahrungsaustausch	
  

Projektzahl	
  wird	
  erhöht	
   Potentiale	
  gefunden	
  

GeschäftsfeldspeziTikation	
  „Design“	
  in	
  der	
  
Produktion	
  

Ideen/Ansätze	
  zum	
  Netzwerkgedanken	
  

Darstellung	
  der	
  Förder-­‐Projektmöglichkeiten	
   1.	
  Idee:	
  was	
  geht	
  vs	
  was	
  geht	
  nicht	
  

Intensivierung	
  des	
  Netzwerkes	
   Ablauf	
  PIUS-­‐Check	
  

Einstieg	
  bei	
  größeren	
  Firmen	
   	
  	
  

Netzwerk	
  als	
  Werkzeug	
  konkretisieren	
   	
  	
  

Netzwerk-­‐Struktur	
  kennenlernen	
   	
  	
  

EFA-­‐Ziele	
  verstehen	
   	
  	
  

Fördermittel	
   	
  	
  

Neue	
  Kunden	
  erreichen	
   	
  	
  

Kunden-­‐	
  Sicht	
  proTilieren	
   	
  	
  

Impulse	
  zur	
  (Kunden-­‐)Kommunikation	
   	
  	
  

Rolle	
  TÜV	
  im	
  EFA-­‐Netzwerk	
   	
  	
  

Funktionsweise	
  des	
  Netzwerks	
   	
  	
  

Kommunikation:	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  	
  Input	
  
Wie	
  wird	
  EFA	
  dem	
  Kunden	
  vorgestellt?	
  Braucht	
  es	
  
mehr/anderes	
  „Material“?	
  
	
  	
  

	
  	
  

Mehr	
  Ansätze	
  zur	
  konkreten	
  Zusammenarbeit	
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Erwartungsabfrage/Original	
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EFA	
  Leistungsangebot:	
  
Interesse	
  und	
  InformaTonsbedarf	
  

EFA	
  Leistungen	
   Bereits	
  
durch-­‐
geführt	
  

Für	
  mich	
  
interessant	
  
(Berater)	
  

Interessant	
  
für	
  EFA	
  -­‐
MA	
  

PIUS	
  Check	
   3	
   3	
   2	
  

CO2	
  -­‐Bilanz	
   1	
   2	
   2	
  

JUMP-­‐Tool	
   1	
   1	
   1	
  

Effizienzthemen	
   6	
   1	
   2	
  

Aufsatzpunkt	
  
Energieeffizienz	
  

4	
   2	
   1	
  

Veranstaltungen	
  
Beraternetzwerke	
  
BeraterkooperaTon	
  
Qualifizierung	
  
Fachprojekte	
  

3	
   1	
   4	
  

Offene	
  Fragen:	
  

EFA-­‐Kompetenz	
  stärken?	
  
-­‐VorschriZen/-­‐Hilfsmi=el	
  /-­‐Anforderung	
  an	
  Berater	
  
Schni=stelle	
  EFA/externe	
  Partner	
  	
  	
  	
  	
  	
  Wann?	
  Wie?	
  
Größe	
  der	
  Unternehmen	
  –	
  Einschränkungen?	
  
Transparenz	
  bei	
  der	
  Projektvergabe	
  
Ablauf	
  Projekte	
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EFA-­‐Leistungen	
  /Original	
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Ideenpool	
  
Verbesserung	
  der	
  Zusammenarbeit	
  	
  
EFA,	
  externe	
  Partner,	
  Unternehmen	
  

	
  
Ziel:	
  mehr	
  erfolgreich	
  durchgeführte	
  Projekte	
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Ergebnisse	
  und	
  Termine:	
  

Was?	
   Wer?	
   Wann?	
  

WorkshopdokumentaTon	
  an	
  
alle	
  TN	
  

I.Ro=mann	
   26.10.	
  

Themenvorschläge	
  für	
  den	
  
nächsten	
  Workshop	
  per	
  mail	
  an	
  
ro=mann@ro=mannpartner.de	
  

Alle	
  TN	
   Bis	
  28.10.	
  	
  
16.00	
  Uhr	
  

Agendaentwurf	
  für	
  den	
  
nächsten	
  Workshop	
  am	
  16.11.	
  

M.	
  Graf	
  
M.	
  Gölitz	
  
I.	
  Ro=mann	
  

28.10.	
  
17.00	
  Uhr	
  in	
  
Solingen	
  

Nächster	
  Workshop	
   Alle	
  TN	
   16.11.	
  ab	
  
13.00	
  Uhr	
  
Villa	
  Media	
  
Wuppertal	
  

Evtl.	
  zusätzliche	
  Teilnehmer	
  im	
  	
  
Vorfeld	
  informieren	
  und	
  
einbinden	
  

I.	
  Ro=mann	
   Nach	
  Bedarf	
  

Ziel:	
  im	
  2.	
  Workshop	
  am	
  16.11.	
  eine	
  erste	
  Projektskizze	
  
gemeinsam	
  entwickeln	
  
Thema:	
  „Durch	
  professionelle	
  KommunikaTon	
  mehr	
  
Effizienz	
  in	
  der	
  Akquise“	
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