Conny Luke
Unternehmensberatung

Inh.: Konrad Luke

Bankkaufmann/Unternehmensberater/Manager

Ansprechpartner in allen Fragen der
Unternehmensflhrung

Buro-Tel.: 02864 — 7640, Mobil: 0171 - 7201650
Fax: 02864 — 883872
E-Malil: Internet:


mailto:k.lueke@t-online.de
http://www.cl-ub.de/

Ausbildung/Werdegang

Grundschule
Gymnasium

Hohere Handelsschule
Banklehre

zum Controller b. Nestlé
Nebenberuflich:

EDV, MA-FUhrung,
Ausbilder, U.-Strategie,
G.L.-Technik, Rating-
Advisor

Banklehre u. - praxis
Controller Industrie
GF-Assistent Industrie
Kaufm. Leiter Fertighaus
Geschaftsfuhrer diverse
Aufsichtsrat, diverse
Unternehmensberater seit
1988, selbststandig ab 1998



Tatigkeiten in Branchen:

* |ndustrie
- Lebensmittel
-Textil
- Fertighauser
- Fleischwaren

Sonstige
Baustoffhandel/Bautrager
Spedition
Bank/Finanzierung
Beteiligungsgesellschaften
Personalverleih/-vermittler
Unternehmensberatung
Insolvenzverwaltung



Mitgliedschaften/Netzwerke

Mitgliedschaften

FUB e. V.

NIW - Netzwerk
Marketinggemeinschatft

Netzwerke

WFG far BOR u. COE
Netzwerk Westmstld.
VR-Bank WM
Sparkassen WM u. BOH
Dt. u. National- Bank
Spardaka Reken

BAFA- u. KFW - Berater
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Kooperationspartner

Hetkamp GmbH, Borken
EDV-Systeme Varialbuchhaltung u. Corporate Planner

Lechtenberg GmbH & Co KG, Ahaus,
Versicherungsmakler

UBK Consult Robert Kleinau, Dortmund
Gastronomieberatung

Gastro-Immobilien Waldner, Heiden
Gastronomievermittlung

R. Engbring, Ahaus

Sicherheit im Unternehmen — safety - first



Beratungsangebot

Ansprechpartner in allen Fragen der
Unternehmensfihrung, Detalls:

Sanierungs- und Krisenmanagement

Vorbereiten und moderieren von Banken- und
Kreditverhandlungen

Vorbereiten und moderieren von Vertragen
aller Art (keine Rechtsberatung)

Finanzmanagement/Kapitalbeschaffung
(nicht als Makler)
Interimmanagement/Management auf Zeit



Beispiele der Beratungspraxis |

Sanierungsberatung
Empfehlung

Anfrage (b. Fam.-Feier)
Unternehmergesprach
Forderung beantragen
Bescheid abwarten
Auftragserteilung
Betriebsbesichtigung
Info: MA, Bank, StB, RA
Prioritaten festlegen

Interimmanagement
Zeitungsanzeige
Vorstellen

Honorar vereinbaren
Handschlag/Vertrag
Bekanntmachen b. MA
Besichtigung 4 Betriebe
Ubernahme von Aufgaben
Infos sammeln
Mitarbeitergesprache



Beispiele I

Ergebnisse:

Bank auf Kurs bringen
Liquiditat beschaffen
Unternehmensanalyse
Schwachstellen
Nachkalkulationen
Vorkalkulationen
Kostenstellenrechnung

 Ergebnisse:

- Abarbeitung von Ruckstanden

- Transparenz b. Krediten
(K.K., Leasing, Langfrist-F.,
Zinssatze, Zinsen u.Tilgung)

- Planungsrechnungen

- Abweichungsanalysen

- Mitarbeiterschulungen



Beispiele 111

 Weitere Ergebnisse

- Nebenbetriebe einstellen
- Veranstaltungen canceln
- Betriebsteile vermieten

- MA reduzieren/schulen

- Neue Artikel einftihren

- Kostenreduzierungen

- Planungen

Weitere Ergebnisse
Organisationsplane
Verantwortungen andern
Gehaltsabrechnungen
Gelddisposition einflihren
Fordermittelantrage

Neue MA suchen
Dreherei/Fraserei flhren



Beispiele IV

Weitere Ergebnisse
Abweichungsanalysen
Standige Bankinfo
Abschlussbericht
Mafnahmenplan

Weitere Ergebnisse

- Streit mit Unternehmer

MA-Kommunikation
zwischen 4 Firmen an 3
Standorten verbessern

J-Abschlisse puschen
Investitionen finanzieren
Bet.-Kapital mobilisieren
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Beispiele V

Einsatz 0. 6 Monate :

Betriebsbesichtigung
U. u. MA. Gesprache
Analyse Unterlagen
Lfd. Infos an GF
Recherchen

Verhdl.: StB u. Bank
B.-Bericht /Mal3n.-Pl.

e Einsatz
e Im Unternehmen an

3-4 Tagen pro Woche
bis zu 14 Stunden p. T.

Einsatzdauer: 12 Monate
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Beispiele VI

« Kosten

10 Tagwerke

Pr. Tagw. Euro 1.000,00
= Euro 10.000,00

Abz. Zuschuss 5.000,00

z. L. Unternehmen 5.000,00

o Kosten
e« 12 Monate
« Pro M. Euro 5.000,00

e Zuschuss Euro 0,00

Z. L. Unternehmen Euro
60.000,00
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FUB — Forum unabhangige
Berater e. V., Munster
Beraternetzwerk im Bezirk der IHK Munster
Zlelgruppe: Unternehmen, die Berater suchen
Zlelgruppe: Berater, die Netzwerk suchen

Kontakt:  Vorsitzender: Malte Linder, Tel. :
0173 — 7209539, Fax: 02382 —
889675, E — Mail: m.linder@fub-
online.de

Internetseite: www.fub-online.de
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NIW — Netzwerk: Unternehmerschule
Initiator: Peter Muller, Bonn

« Schulungsinhalte:

« Modul 1: Fihrungsfahigkeit 3 Tage
« Modul 2: Leistungsfahigkeit 3 Tage
« Modul 3: Wettbewerbsfahigkeit 4 Tage
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Modul 1 Fuhrungsfahigkeit

« FlUhrungs- u. Entscheidungshilfen
 Personalplanung und Personalflihrung
 Selbstmanagement
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Modul 2: Leistungsfahigkeit

Planungsrechnungen wie: Umsatz,
Personal, Kosten, Ergebnis, Liquiditat

Soll- Ist- Vergleiche,

Abweichungs - Analysen

Kennzahlen und Frihwarnsysteme
Vor- und Nachkalkulationen
Investitionsplanung und —finanzierung
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Modul 3: Wettbewerbsfahigkeit

Markt und Wettbewerb

Marketing

Vertrieb und Verkauf

Kundengewinnung und Kundenbindung
Corporate ldentity

Offentlichkeitsarbeit

Zusammenarbelt mit Externen/netzwerken
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Zlielgruppen

.gestandene® Unternehmer, die grossere
Fihrungsfahigkeit von sich selbst erwarten
Handwerksmeister mit Defiziten
Jungunternehmer

Existenzgrinder

Zukunftige Gesellschafter bel Nachfolge
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Organisationsform u. Kosten

10 Schultage auf 10 Monate verteilt, jeweils Samstags
Die Dozenten sind erfahrene Unternehmensberater

1 Schulungstag geht von 9.00 bis 16.00 Uhr

Incl. Kaffee- u. Mittagspausen (Kosten enthalten)
Kompaktlehrgange sind moglich

Branchenbezogene Abendschule ist moglich

1.850,00 Euro netto fir 10 Schulungstage (185,00 p. T.)
Einzelne Module sind buchbar
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Weitere Informationen und
Kontakt

Internet: www.cl-ub.de

direkt bel:

Conny Luke Unternehmenberatung
Buchenstr. 18, 48734 Reken

Tel. 02864 — 7640 u. 0171 — 7201650
E - Mall: k.lueke@t-online.de

Danke fur Ihre Aufmerksamkeit
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http://www.cl-ub.de/

